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PREFAZIONE 
 
 
Una delle problematiche più rilevanti delle vendite all'estero è l’individuazione dello strumento di 
pagamento più sicuro per l’esportatore italiano. 
 
Questa problematica è ovviamente ben presente anche negli scambi interni, ma nelle operazioni 
commerciali internazionali assume un’importanza ancora maggiore, dato che la vendita di merci e/o 
di servizi a compratori esteri comporta rischi supplementari e di maggiore entità rispetto a quelli che 
solitamente si incontrano in ambito nazionale.  
 
È quindi essenziale che il venditore italiano stabilisca in anticipo i termini di pagamento più opportuni 
in relazione al caso specifico, in modo da minimizzare il rischio di mancato o ritardato pagamento.  
 
Gli elementi essenziali che l’operatore italiano deve stabilire con la controparte estera sono:  

• la tempistica del pagamento;  
• il luogo e la moneta di pagamento;  
• lo strumento di pagamento (bonifico bancario; assegni, effetti cambiari, incasso 

documentario, credito documentario);  
• le garanzie in caso di mancato pagamento. 

 

Analizziamo tali profili sinteticamente. 
Avv. Valerio Pandolfini 
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